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現
代
の
経
営
者
が
体
得
す
べ

き
戦
略
思
考
と
は
、何
か
。

　
永
年
、
経
営
の
現
場
で
戦
略
参

謀
の
仕
事
に
携
わ
っ
て
い
る
と
、

そ
の
答
え
は
明
確
で
あ
る
。

　「
粘
り
腰
」
と
「
し
た
た
か
さ
」

の
戦
略
思
考
で
あ
ろ
う
。

　
な
ぜ
な
ら
、
現
代
の
予
測
不
可

能
な
市
場
に
お
い
て
は
、
考
え
抜

い
て
立
案
し
た
戦
略
で
さ
え
、「
的

外
れ
」
に
な
る
こ
と
が
多
い
か
ら

で
あ
る
。

　
で
は
、そ
の
戦
略
は
「
的
外
れ
」

に
な
っ
た
瞬
間
に
、失
敗
か
。

　
そ
う
で
は
な
い
。
そ
の
瞬
間
か

ら
が
、本
当
の
勝
負
。

 

で
は
、「
粘
り
腰
」の
戦
略
思
考
と

は
、何
か
。

　「
二
の
矢
、
三
の
矢
」
の
戦
略
思

考
の
こ
と
で
あ
る
。

　
的
を
狙
っ
て
放
っ
た
「
一
の
矢
」

が
外
れ
た
。
そ
の
瞬
間
に
、
第
二
、

第
三
の
打
ち
手
を
準
備
し
て
あ
る

戦
略
思
考
。
そ
れ
が
「
粘
り
腰
」

の
戦
略
思
考
で
あ
る
。

　
こ
の
戦
略
思
考
を
体
得
し
た
経

営
者
が
使
う
常
套
句
は
、「
こ
ん
な

こ
と
も
あ
ろ
う
か
と
…
…
」
と
い

う
言
葉
で
あ
る
。

　
し
か
し
、こ
の
「
二
の
矢
、三
の

矢
」
の
戦
略
思
考
は
、
戦
略
思
考

の
プ
ロ
か
ら
す
れ
ば
、
初
級
課
程

と
呼
ぶ
べ
き
常
識
で
あ
ろ
う
。

　
で
は
、
中
級
課
程
の
戦
略
思
考

と
は
、何
か
。

　
そ
れ
が
、「
し
た
た
か
さ
」の
戦

略
思
考
で
あ
り
、「
二
の
的
、
三
の

的
」
の
戦
略
思
考
と
呼
ぶ
べ
き
も

の
で
あ
る
。

　
的
を
狙
っ
て
放
っ
た
「
一
の
矢
」

が
外
れ
た
。そ
の
と
き
、「
一
の
的
」

は
外
し
た
が
、
そ
れ
で
決
し
て
諦

め
ず
、
そ
の
矢
で
、
し
た
た
か
に
、

「
二
の
的
」「
三
の
的
」を
射
抜
く
こ

と
を
狙
う
。

　
そ
の
戦
略
思
考
で
あ
る
。

　
例
え
ば
、
高
齢
者
向
け
新
事
業

開
発
の
戦
略
が
失
敗
す
る
。
三
年

間
で
収
益
化
と
の
目
標
を
達
成
で

き
ず
、
事
業
か
ら
の
撤
退
を
決
め

た
。そ
の
と
き
、事
業
に
携
わ
っ
た

部
下
に
、何
と
語
る
か
。

　「
ご
苦
労
さ
ま
。
皆
、
良
く
頑

張
っ
て
く
れ
た
」
と
い
う
言
葉
で

は
、あ
ま
り
に
淡
泊
。

　
そ
う
で
は
な
い
。語
る
べ
き
は
、

次
の
言
葉
で
あ
ろ
う
。

　「
こ
の
事
業
は
失
敗
し
た
が
、高

齢
者
市
場
に
つ
い
て
、
君
た
ち
は

徹
底
的
に
学
ん
だ
だ
ろ
う
。
そ
の

知
識
と
智
恵
を
、
今
後
、
当
社
の

事
業
に
活
か
し
て
く
れ
」「
こ
の
事

業
開
発
に
取
り
組
む
中
で
、
異
業

種
各
社
と
の
関
係
や
人
脈
が
で
き

た
」「
こ
の
斬
新
な
事
業
企
画
は
、

マ
ス
メ
デ
ィ
ア
も
注
目
し
、
業
界

で
も
評
判
に
な
っ
た
」「
三
年
間
の

悪
戦
苦
闘
を
通
じ
て
、君
た
ち
は
、

当
社
に
『
挑
戦
す
る
文
化
』
を
育

て
て
く
れ
た
」

　
す
な
わ
ち
、
こ
の
事
業
に
お
い

て
、「
目
に
見
え
る
収
益
」
は
得
ら

れ
な
か
っ
た
が
、
そ
れ
を
単
な
る

失
敗
に
終
わ
ら
せ
ず
、「
市
場
に
関

す
る
知
識
」
や
「
異
業
種
企
業
と

の
関
係
」、「
世
の
中
で
の
評
判
」

や「
組
織
の
新
た
な
文
化
」と
い
っ

た
「
目
に
見
え
な
い
資
産
」
を
、

し
た
た
か
に
獲
得
す
る
と
い
う
戦

略
思
考
で
あ
る
。

　
で
は
、経
営
者
は
、な
ぜ
、こ
う

し
た
戦
略
思
考
を
体
得
し
な
け
れ

ば
な
ら
な
い
の
か
。

　
そ
れ
は
、
経
営
資
源
の
有
効
活

用
の
た
め
で
は
な
い
。
い
か
な
る

経
営
戦
略
に
も
、
そ
こ
に
人
生
の

時
間
を
賭
け
る
社
員
が
い
る
か
ら

で
あ
る
。
さ
れ
ば
、
そ
の
社
員
の

人
生
を
、決
し
て
無
に
し
な
い
。

　
そ
の
思
い
を
定
め
た
と
き
、
初

め
て
、戦
略
思
考
と
い
う
も
の
に
、

命
が
宿
る
の
で
あ
ろ
う
。

「粘り腰」と「したたかさ」の
戦略思考

時
間
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